
ශ්‍රී ලංකාවේ ප්‍රථම ආරම්භය 2021 

Photo Copy යන්ත්‍ර අළුත්වැඩියා පාඨමාලාව 
ව ාව ෝවකාපි බාස් විසින් මුද්‍රණකරු සූරාකෑ යුගය අවසන් කරමු 

 

1. යන්රවේ ඇති වන ව ෝෂයකදී ඔබ මුහුණ ව න ගැ ළු. 

a.  ාරිභාගිකයා ඉදිරිවේ අසරණ වීම. 

b. ව ාව ෝවකාපි බාස් එනතුරු දින ගණන් බලා සිටීම  සිදුවීම. 

c. අසාධාරණ වලස අධික මිලක් වගවීම  සිදු වීම. 

d. නුපුහණු බාස්ල නිසා යන්රය  හානි සිදු වීම. 

e. වකතරම් විය ම් කලත් ව ෝෂය ඉවත් වනාවීම. 

 

2. මුද්‍රණකරුවන් මුහුණ ව න ප්‍රධානම ගැ ලු. 

a. අධික මුද්‍රණ පිරිවැය. 

b. තරඟකාරී අඩු මිල ගණන් ඇති තැන් තිබීම. 

c. අවශ්‍ය  ැනුම ලබා ගැනීම  නිසි ක්‍රමවේ යක් වනාමැති වීම. 

d. වංචාකාරයින්, වබාරුකාරයින් සුලභ වීම. 

 

3. ඇත්ත ම අඩු මිල  Photo Copy යක් විකිණිය හැකි ? 

ඔේ. නමුත් අපි කියන්වන් එවස් කලහැකි බව මිසක් කලයුතු බව 

වනාවේ. අ වේ  ාඨමාලව හ ාරන ඔබ සැම   වතින වවළ ව ාල 

තත්වයන් ය වත් මුද්‍රණ පිරිවැය අවම කරගන්නා ක්‍රමය අ  විසින් 

කියා ව නු ලැවේ. 

 

4. Toshiba, Ricoh සහ Riso බ්‍රෑන්්ම වතෝරා ගත්වත් ඇයි. 

a. වැඩිම පිරිසක් භාවිතා කිරීම. 

b. අමතර වකා ස් සුලභම මාදිලි වීම. 

c. මුද්‍රණ විය ම අඩුම මාදිලි වීම. 

d. Black නම් Toshiba තමයි හරි යන්වන. 

e. Colour නම් Ricoh තමයි හරි යන්වන. 

f. Duplo වල නම් Riso තමයි හරි යන්වන. 

 



5. වමම කර්තවයය  එවරහිව අ    හසක් බාධක එල්ල වුනා. 

ව ාදුවේ ගත්කල අ   බැණ වදිමින්, අ හාස කරමින් සහ 

තර්ජනය කරමින් වමවස් බාධා කල පිරිස් කණ්ඩායම් තුනක් සිටි බව 

අ   ව නී ගියා. 

a. රටින් වගනාව බව  වබාරු කියමින් කබල් යන්ර යන්තම් අ වා 

අවලවි කරණ කූඨ අවලවිකරුවන්. 

b.  ාරිවභෝගිකයින් මංවකාල්ල කන ව ාව ෝවකාපි බාස්ල. 

c. අඩු මිල  ව ාව ෝවකාපි ගසමින් විශ්‍ාල වවළ ව ාලක් අත් ත් 

කරගත් මුද්‍රණකරුවන්. 

 

6. අ  කල යුත්වත් කුමක් ? 

a. යන්ර මිලදී ගැනීම  අතරමැදියන්, තැරැේකරුවන් වවත වනායා 

ඍජුවම ආනයනකරු වවත යෑම. 

b. තමාවේ යන්රය තමාම අලුත්වැඩියා කර ගැනීම. 

c. Copy Cost එක  හත වහලන ක්‍රමය ඉවගනවගන මිල  

තරගයක් දීම. එමගින් සැම  එකතු වී සාධාරණ මිලක් සකසාගත 

හැකි වනු ඇත. 

 

7. අධික මුද්‍රණ පිරිවැය  වහ්තුව කුමක් ? 

වමය  වහ්තුව කඩ ාසි මිල, අමතර වකා ස් මිල වහෝ ව ෝනර් වල 

මිල  මණක්ම වනාවේ. වර්තමානවේ ඇති අධික මුද්‍රණ පිරිවැය  

ප්‍රධානම වහ්තුව ව ාව ෝවකාපි බාස් විසින් අය කරන අසාධාරණ 

අධික මිලයි. එම මිල  Photo Copy මිල  එකතු කිරීම හැර වවනත් 

විකල්  ඔබ  නැත. අවසානවේ Photo Copy ගසන ඔබ රුපියලක් 

උ යන වි  තාක්ෂණ ශිල්පියා රු.3 ක්වත් උ යා අවසන්. ඒ සඳහා 

වමාවුන් කරන වංචා වමානවා ? 

a. ඔහුවගන්  මණක් Toner ගන්නා වලස  බල කරමින් තුන් 

හතරගුණයක් අධික මිලක  Toner විකිණීම. 

b. විනාඩි 15 න් අවසන් කල හැකි Repair එක  ැය ගණනක් ඇදීම. 

c. අමතර වකා ස් අධික මිල  අවලවි කිරීම. 

d. ව ෝෂය  අ ාල වනාවන වකා ස් මාරු කිරීම. උ ා :- 

i. Drum එවක් වලව්  Drum Blade එකත් මාරු කිරීම. 



(Drum Blade එක මාරු කල යුත්වත් Cleaning වලඩක් 

ඇත්නම්  මණි) 

ii. Copy 50,000 ක  සැරයක් යන්රය Service කල යුතුයැයි 

 ැවසීම. (යන්රයක් Service කල යුත්වත් ව ෝෂයක් ඇතිනම් 

 මණි) 

iii. ඔබ  වබාරු කියමින් කිසිදු ව ෝෂයක් නැති අමතර වකා ස ්

මාරු කරමින් මු ල් අය කිරීම. 

e. ඉතා  හසුවවන් නිවැරැදි කල හැකි ඇතැම් සුළු ව ෝෂ සකසනවා 

වවනුව   ැන් වම් Machine එවක් කාවල ඉවරයි අලුත් එකක් 

ගමු කියා ඔබ  වයෝජනා කර අවලවිකරුවවක් වවත  ඔබව 

වයාමු කිරීම. එහිදී අවලවිකරුවා සමග හවුල් වී එක් යන්රයකින් 

100% ක  වඩා වකාමිස ්මු ලක් කඩා ගැනීම. 

f. ඔබවේ  රණ යන්රය වනාමිවල් වහෝ තුට්ටු ව ක  රැවගන 

වගාස් සුළු අලුත්වැඩියාවකින්  සු තවත් මුද්‍රණකරුවවකු  අධික 

මු ලක  අවලවි කිරීම. 

 

8. ව ාව ෝවකාපි බාස්ල වංචා කරන බව ඇත්තක් ? 

ඔේ. වමම සියලු කරුණු සතය හා නිවැරැදි බව  ඕනෑම වමාවහාතක 

ඔප්පපු කිරීම  අ  සතුව ඕනෑ තරම් සාක්ි තිවේ. අ  වවත අ හස ්

 ැක්ූ සිය  හස් ගණනක් මුද්‍රණ ශිල්ීන් ඔවුන්  ූ අසාධාරණය අ  

සමග  ැවසුවා. උ ාහරණ කී යක්, 

a. තම Sharp AR-5516 යන්රවේ Drum එක  ාන්න 19,000 ක් 

ගත් බව වකාස්ගම අවයක් කීවා. එවක   ැවති මිල රු.2,000 ක් 

තරම් අඩු එකකි. 

b. Duplex වැඩ වනාකරන නිසා මුළු Unit එකම අලුවතන්  ාන්න 

කියා තිබූ වහෝමාගම Toshiba 167 යන්රයක ව ෝෂය ශ්‍ත 50 

ක්වත් වනාවටින ස්ින් එකක් ගැලවීම  මණක් බව වසායා 

ගත්තා. 

c. Toshiba 255 යන්රයක Registration Clutch එවක් සුළු 

ව ෝශ්‍යක් නිසා අලුත් Machine එකක්ම ගන්න වත්තල අවයකු  

කියල තිබුනා. 

 



9. අවංක සාධාරණ අය ඇත්වතම නැද් ? 

ලංකාවවනම් සාධාරණ ව ාව ෝවකාපි බාස් වකවනක් වහායා 

ගන්න ඇත්වත්ම නැති තරම්ය. යන්ර අවලවිකරුවන්  වා  හස් 

ගණනක් සිටියත් අවංක සැබෑ ආනයනකරුවන් ලංකාව ම 

සිටින්වන් ව තුන් ව වනක් විතරයි. 

 

10. අසාධාරණ වකනා හදුනා ගන්වන් වකවස් ? 

හරිම වල්සියි. ඔවුන්  වමම වතාරතුරු  ැවසූ  සු ඔවුන් අ   බැන 

වදිමින්, සර ම් කරමින්, අ හාස කරමින් අ හස්  ල කරනු ඇති. 

නැතිනම් සරල  රීක්ෂණයකින් ඔබ  ඔවුන්ව හදුනා ගත හැක. ඒ 

ස හා වහාදින් බලන්න ඔවුන් හුසම් ගන්නව  කියා. වමාක  වමම 

ක්වෂ්රවේ සිටින හුස්ම ගන්න අයවගන් 95% ක්ම වංචාකරුවන් 

වේ. 

 

11. ඇත්ත ම ඔබ  වහා  තාක්ෂණ ශිල්පිවයක් විය හැකි ? 

වකාවහත්ම නැත. එය ර ා  වතින්වන් ඔබවේ උනන්දුව සහ 

කැමැත්ත මත  මණයි. එවහත් කිසිදු අමතර අය කිරීමකින් 

වතාරවම නිසි හැකියාව අත් ත්කර ගන්නාතුරුම අවශ්‍ය පුහුණුව 

අ  විසින් ලබා ව නු ඇත. 

 

12. වම් වැව් කරන්න මු ල් අය කල යුතුම ? 

a. අපි  වමය වනාමිවල් කිරීම  හැකියාවක් නැත. 

b. වසර 21 ක් තිස්වස් කැ වීවමන්, මහන්සිවයන් අත් ත් කරගත් 

හැකියාව  අ   මිලක් ලැබිය යුතුය. 

c. අ  වැය කරන කාලය, ශ්‍රමය සහ මු ල් වවනුවවන් මිලක් 

අවශ්‍යයි. 

d. සියල්ල මු ල් මත තීරණය වන වලෝකවේ සෑම මිනිවසකු ම 

ආර්ික ගැ ළු වහෝ ආර්ික ඉලක්ක තිවේ. 

e. එවස්ම වැ ගත්ම කාරණය වනූවේ පුහුණු ක යුතු නිසා පුහුණුව 

ලබන්නන් අතින් අ වේ යන්ර වල  සිදුවන සියළු අලාභ හානි 

වල  ාඩුව  අ  විසින්ම  රාගත යුතු වීමයි. 

 



13. වම් වැව් කරන්න අපි  සුදුසුකම් නැද් ? 

a. සිසුන්  හස් ගණනක්  ැන මත් අ වේ වමම පුහුණුව සාර්ථකව 

අවසන් කර තිවේ. 

b. ඊ  අ ාල වතාරතුරු නැරඹීම  Dharshana Group Facebook 

පිුව , Youtube නාලිකාව  වහෝ Tiktok ගිණුම  පිවිවසන්න. 

c. www.dg.lk අ වේ වවේ අඩවිය ඔස්වස්  ඔබ  අවශ්‍ය වතාරතුරු 

ලබාගත හැක. 

d. එවස්ම අ වේ  ැනුම හා හැකියාව අභිවයෝගය  ලක් කරන 

ඕනෑම වකවනක් ඉදිර ත් කරන ඕනෑම අභිවයෝගයක  මුහුණ 

දීම  අ  ඕනෑම වමාවහාතක සූ ානම්. 

e. එවස්ම සුපිරිම වැ්වඩා කියා ගන්න අය හැකිනම්  ැමින අ  

ඉදිරි ත් කරන අභිවයෝග ජයවගන ව න්වන්න. අපිව 

 ැරැ ද්දුවවාත් අපි වම්  ාඨමාලාව නතර කරනවා. 

 

14.  ාඨමාලාවේ ස්වභාවය 

a. Physical  ාඨමාලා රාගම පිහිටි අ  ආයතනවේදී සිදු කරනු 

ලැවේ. 

b. Online  ාඨමාලා Zoom ඔස්වස ් වත්වනු ලැවේ. 

c. මාධයය :- සිංහල 

d. ප්‍රාවයෝගික පුහුණුවක් මගින් A To Z සියල්ලම පිලිබ ව 100% 

ක හැකියාවක් ලබා දීම  අ හස් කරමු. 

e. එවමන්ම Photo Copy යන්රයක් තනිවම 100% ක් කැබලි කර 

තනිවම නැවත සවි කිරීම  හැකියාව ලැවබන තුරු අමතර 

පුහුණුව වනාමිවල්ම ලබාව නු ඇත. 

f. අවශ්‍ය කරන Drivers, Service Manuals සහ Firmware 

වනාමිවල්ම ලබාව නු ඇත. 

 

15.  ාඨමාලාව තුල ඉලක්ක කරන සිසුන් කවරහු ? 

a. මුද්‍රණ වයා ාරයක්  වත්වාවගන යන අය. 

b. මුද්‍රණ වයා ාරයක් ඇරඹීම  බලාව ාවරාත්තු වන අය. 

c. Photo Copy යන්ර අලුත්වැඩියාව ඉවගන ගැනීම  ආශ්‍ාවක් 

ඇති අය. 



 

16. අවශ්‍ය කරන සුදුසුකම් වමානවා ? 

a. පුහුණුව ලබා ගැනීම  උනන්දුව සහ උවමනාව තිබීම. 

b. වයස් සීමාවක් නැත. 

c. කුමන වහෝ Photo Copy යන්රයක්  රිහරණය කර තිබීම. 

d. ඉස්කුරුප්පපු නියන්  රිහරණය කර තිබීම. 

 

17.  ාඨමාලාව  සම්බන්ධ වන්වන් වකවස ්?  

a. 0784-888188 අංකය  Whatsapp මැවසජ්් එකක් එවන්න. 

b. ඔබ   හසු දිනය කව   කියල අපි  කියන්න. 

 

18. Physical  ාඨමාලාව පිළිබ  විස්තරය 

a. ඔබ   හසු දිනයන් වල සහභාගී විය හැක. 

b. Toshiba පුහුණුව  ාඩම් 10 ක් වලස  ාඨමාලාව සකසා ඇත. 

c. ඉවගන ගැනීම  ඔබ  ඇති හැකියාව මත එක්  ාඩමක් සඳහා 

 ැය 1 - 3 ත් අතර කාලයක් ගතවනු ඇත. 

d. ඔබ  අවශ්‍ය  රිදි කැමති  ැය ගණනක් / දින ගණනක් අමතර 

ප්‍රාවයෝගික පුහුණුව වනාමිවල් ලබාගත හැක. 

e.  ාඨමාලාව වන්වාසිකව හැ ෑරීම   හැකියාව සලසා ඇත. 

f. Physical Class අවසන් කල අය  කිසිදු වගවීමකින් වතාරව 

Online  ාඨමාලා සඳහා වනාමිවල් සහභාගී විය හැක. 

 

19. Online  ාඨමාලා පිළිබ  විස්තරය 

a. Toshiba පුහුණුව  ාඨමාලා 6 ක් වලස සකසා ඇත. 

b. එක්  ාඨමාලාවක් සතිය   ැය 2 බැගින් සති 4 කින් අවසන් වේ. 

c. සෑම  ාඩමකම අවසානවේ  ැය 24 ක් ඇතුලත Zoom 

Recording එක ලබා ව නු ඇත. එය නැරඹීම   ැය 72 ක අමතර 

කාලයක් ලැවේ. 

d. Online Class වල  සහභාගී ූ අය අ වේ Physical Class වල  

සහභාගී වවන්වන්නම් ඔවුන් අ වේ Online Class ස හා වගවා 

ඇති මුලු මු ලම Physical Class වල ගාසත්ුවවන් අඩු කරනු ඇත. 



 

20. Toshiba Physical  ාඨමාලාවේ විශ්‍ය නිර්වද්ශ්‍ය 

a.  ළමු දිනය :- Side Door Unit 

b. ව වන දිනය :- Exit Unit 

c. වතවන දිනය :- Heater Unit 

d. හතරවන දිනය :- Feed System 

e.  ස්වන දිනය :- Drive System 

f. හයවන දිනය :- Board Replacement, Laser Unit 

g. හත්වන දිනය :- Scanner, ADF, Touch Panel 

h. අ වන දිනය :- Drum Unit 

i. නවවන දිනය :- Developer Unit 

j.  සවන දිනය :- Firmware, Troubleshooting 

k. අමතර දිනයන් :- කැමති දින ගණනක් ඔබ  අවශ්‍ය අමතර 

පුහුණුව වනාමිවල් ලබාගත හැක. 

 

21. Toshiba Online   ාඨමාලා පිලිබ  විස්තරය 

a. Side Door Unit / Exit Unit 

b. Drum Unit / Developer Unit 

c. Drive System / Board Replacement 

d. Heater Unit / Feed System 

e. Troubleshooting / Firmware 

f. Cisco/Windows/Advance Knowledge 

g. එක්  ාඨමාලාවක්  ැය 2 බැගින් සති 4 යි. 

h. එක්  ාඨමාලාවක් සඳහා ගාස්තුව රු.5,000 යි. 

 

22. Physical  ාඨමාලා ගාස්තුව කීය ? 

a. Toshiba Black  ාඨමාලාව සඳහා රු.50,000 කි. 

b. Ricoh Colour  ාඨමාලාව සඳහා රු.25,000 කි. 

c. Riso Duplo  ාඨමාලාව සඳහා රු.25,000 කි. 

d. ඉහත Ricoh Colour වහෝ Riso Duplo  ාඨමාලා හැ ෑරීම සඳහා 

Toshiba Black  ාඨමාලාව හ ාරා තිබීම අනිවාර්ය වේ. 

 



23. වමම ගාස්තුව සාධාරණ එකක් වන්වන් වකවස් ? 

a. වමය විවශ්‍්ිත වෘත්තියක් ඉලක්ක කරගත්  ාඨමාලාවක් නිසා. 

b. මානව හා වභෞතික සම් ත් ස හා  ැරිය යුතු අධික පිරිවැය නිසා. 

c. කුඩා කණ්ඩායම්  න්ති නිසා. 

d. පුහුනු ක යුතු වහ්තුවවන් යන්ර වල  සිදුවන අලාභ හානි අ  

විසින්  ැරිය යුතු නිසා. 

e. රුපියල් ලක්ෂ ගණනක් වටිනා Drivers, Firmware සහ Service 

Manuals වනාමිවල් ලබාව න නිසා. 

f. අමතර ප්‍රාවයෝගික පුහුණුව කිසිදු  ැය ගණනක  සීමා වනාකර 

අසීමිතව ලබාව න නිසා. 

g. කූඨ තාක්ෂණ ශිල්පිවයක් වවත ඔබ මාස කිහි යකදී වගවන 

මු ල මී  වඩා වැඩි නිසා. 

h. අ  විසින් මු ල් අයකර  වත්වන Online වැඩමුළු සඳහා ජීවිත 

කාලය පුරාව ම ඔවබන් මු ල් අය වනාකරන නිසා. 

i. ඔබ  ඇතිවන ගැ ළු වලදී ජීවිත කාලය පුරාව ම වනාමිවල් 

දුරකතනවයන් උ ව ස ්ලබාව න නිසා. 

j. පිරිවැය අවම කරගැනීවම් ක්‍රමය ඇතුළු ක්වෂ්රවේ ප්‍රවීනයින් 

 මණක්  න්නා සියළු වයා ාරික රහස් ලබාව න නිසා. 

 

24. Physical Class සඳහා මු ල් වගවිය යුතු විදිය 

a.  ළමු දිනවේදී රු.25,000 ක් සහ ඊලග දින වලදී රු.5,000 බැගින් 

වාරික වශ්‍වයන් මු ල් වගවීවම්  හසුකම ඇත. 

b. සැගූ ගාස්තු වහෝ වවනත් ගාස්තු කිසිවක් නැත. 

 

25.  ාඨමාලා ඇරවෙනුවේ කව ා ? 

a. ඔබ   හසු දිනය අ    න්වන්න. 

b. කණ්ඩායම් විශ්‍ාල ගණනක්  ැන මත් පුහුණුව අවසන් කර ඇත. 

 

ස්ූතියි  

Dharshana Group 

https://dg.lk 

078 4 888 188 

https://dg.lk/

